






Sites | Portal Corretor - Médico - Advogado | Lojas Virtuais

Site com Layout em extrema leveza e harmonização de cores, proporcionando navegabilidade e rapidez na leitura de 
conteúdo, nossos sites são projetados na nova plataforma HTML5 para serem vistos no seu celular, tablet, Smartfones, sem 
perder a proporcionalidade e as cores, sites compatíveis com todos os browsers do mercado: Mozilla Firefox, Google Chrome, 
Internet Explorer, Opera, Safora.
 
Layout Personalizado, Paginas e Subpáginas de acordo com necessidade, Criação de banners personalizados para o site, 
Integração com redes sociais, Aplicações de ferramentas de “SEO” (ajuda nas buscas do Google), Contato e/ou Fale 
conosco, Mapa de localização com integração.



Agendamento de consulta pelo site, cobrança, boletim...

Diversos tipos de sistemas para internet: Cadastro de clientes, estoque, orçamento "O.S", agendamento on line (para clinicas, 
hospitais, advogados, médicos, etc..), sistemas de gerenciamento de clientes com (emissão de boletos e cobrança), sistemas 
de recebimento de cartão de crédito, sistema de chat on line, entre outros, fale conosco e solicite um orçamento.
Entre os principais sistemas, podemos destacar:

Sistema de cadastros de clientes com cobrança por boleto, cartão, pague seguro e depósito. Tudo on line, podendo gerar 
planilhas de pagamento, cobrança enviada por e-mail, sistema gera os boletos e somente boletos pagos é que o banco vai 
cobrar taxa, painel do clientes para emissão de segunda via e muito mais...

Sistema de agendamento de consulta pelo site, painel de cadastro, painel do cliente, agenda, horário, com quem vai ser a 
consulta (médico, advogado, corretor...), cada um com acesso a sua conta, para cancelar consulta, remarcar, marcar, imprimir 
relatorio e muito mais.

Sistema para escola, com painel do aluno, notas, frequencia, matérias, observações e muito mais.



Este tipo de Mala Direta Eletrônica, utiliza como instrumento de divulgação o correio eletrônico, endereço de e-mail, 
servidores e ferramentas de E-mail Marketing. Ela é composta por informativos de publicidade informativa em formato digital, 
que são enviadas por empresas até os seus clientes predominantemente via E-mail. Compõe-se neste modo também 
folhetins informativos e newsletters, que são excelentes estratégias de marketing que criam fidelização de clientes e 
distribuidores, através da atualização constante de notícias, informações e promoções de produtos e/ou serviços.

A utilização da Mala Direta em formato digital está passando por um acentuado crescimento, o que se deve ao aumento 
constante de internautas em todo o mundo, da praticidade no envio de seus informativos, e também na redução de custos na 
utilização desta ferramenta, bem como para o seu envio.
 
Através da divulgação de Malas Diretas, empresas aumentam a cada dia suas redes de clientes e distribuidores, e trabalham 
a fidelização dos mesmos.
 
A Eficácia na construção de relacionamentos com os clientes através da Mala Direta já foi comprovada por grandes e 
pequenas Empresas.
 
Pesquisas recentes revelam que a maior parte das pessoas prefere receber informações sobre novos produtos e serviços 
através dela ao invés de recebê-las por representantes.



E-mail marketing é, em uma visão primária, uma simples mensagem de e-mail, tão comum no nosso dia-a-dia. Dependendo 
da forma de como essa mensagem é desenvolvida, tem a absoluta mesma acessibilidade que qualquer mensagem de e-mail.
 
O E-mail marketing, propriamente dito, é uma mensagem de e-mail modelada, afim de buscar um impacto maior junto aos 
destinatários. Pode ser uma simples informação, venda, aviso, divulgação de evento, informativo eletrônico, entre outras 
muitas finalidades que o e-mail marketing pode assumir.
 
Adotando regras de marketing direto, o e-mail marketing é hoje uma das mais eficientes e baratas ferramentas para 
comunicação direta com seus clientes.
 
A comunicação com seus destinatários pode ser instantânea. Segundos após o envio seus destinatários já poderão estar 
visualizando seu e-mail marketing. A resposta pode vir na mesma velocidade, ou seja, é uma forma de comunicação que pode 
gerar resultados quase que instantaneamente.

Dispomos de mais de 200 mil e-mails cadastrados de Fortaleza/CE, para outros estados consultar quantidades. 



É responsável por hospedar os arquivos do site, assim como banco de dados e deixá-los disponíveis na internet 24h por dia.

Servidor dedicado: Espaço em disco 5GB | Acesso Ilimitado | E-mails Ilimitados | Suporte | Cpanel

Backups de até 2dias | Segurança avançada contra invasões e perdas de arquivos | Servidores com conexão direta com EUA, 
melhorando a velocidade nos principais provedores e navegadores.

Análise detalhada de arquivos quando transferência de hospedagem (prevenção de dados).

Migração de servidor para servidor

Esta insatisfeito com a empresa que hospeda seu site? Fale conosco!



Todo site presente na rede mundial de computadores necessita de manutenção periódica. Com a popularização dos sites 
dinâmicos a necessidade aumentou devido a utilização de linguagens de programação e banco de dados em seu 
desenvolvimento.
 
Manutenção
Serviço responsável por manter o bom funcionamento do site na Internet, corrigindo possíveis erros e adaptando soluções a 
situações adversas. É inconcebível o site de sua empresa ficar dias fora do ar ou com links quebrados.
 
A manutenção de sites pode incluir criação de textos, desenvolvimento de novas funcionalidades, instalação de novos plugins, 
ajustes de layout e programação e correção de falhas de segurança.
 
O contrato de manutenção de sites fará com que seu site ou loja virtual estejam sempre preparados para receber os clientes e 
melhorar os resultados.
 
A equipe de manutenção de sites da NÔRTHI é composta por jornalistas, publicitários, planners, webdesigners e 
programadores que estão sempre se atualizando para fazer o negócio online de nossos clientes atingir as metas propostas.

O termo MANUTENÇÃO, para nós, refere-se a um serviço específico. Oferecemos outros serviços essencias para o seu site. 
Confira em "Serviços".



SEO (Search Engine Optimization) refere-se ao conjunto de estratégias que objetivam potencializar e melhorar o 
posicionamento de páginas web nos resultados orgânicos de sites de busca, tal como o Google. Resultados orgânicos são os 
que aparecem naturalmente (através de bons conteúdos) em pesquisas sem que o cliente pague para que isso aconteça.
 
Ter um melhor posicionamento orgânico significa, ao menos, estar entre os 10 primeiros resultados de uma pesquisa (primeira 
página). Este objetivo não é alcançado da noite para o dia, pois, sites de busca geralmente possuem dezenas de fatores para 
considerar um site relevante ou não para seus usuários.
 
Para os clientes que desejam um resultado imediato, oferecemos a administração de campanhas de links patrocinados que 
visam dar maior visibilidade a uma página através da "compra" de palavras-chave.
 
Estratégias de SEO podem melhorar tanto o número de visitação quanto a qualidade dos visitantes, onde qualidade significa 
que os visitantes concluem ações esperadas pelo contratante, como por exemplo: comprar algo, aprender algo, clicar em algo 
e etc.
 
Se sua empresa já tem um site, mas você não está satisfeito com os resultados de buscas, fale conosco.



As midias sociais são espaços de interação entre usuários. São considerados exemplos de mídias sociais: blogs, microblogs 
(Twitter), redes sociais (Facebook), fóruns, e-groups, instant messengers, wikis, sites de Compartilhamento de conteúdo 
multimidia (YouTube, Flickr,SlideShare, Vimeo).
 
Nestes canais, as pessoas podem dialogar e compartilhar informação. O conteúdo de uma Mídia Social tende sempre ao 
infinito, uma vez que qualquer membro pode contribuir a qualquer momento. Este diálogo entre usuários constitui blocos 
colaborativos de opinião.
 
As Midias Sociais significam novas oportunidades para criar e comunicar com pessoas que se importam. As midias sociais 
trazem oportunidades tanto para grandes empresas como para indivíduos com uma ideia, uma opinião. Midias sociais, um 
meio para propagação da sua marca, da sua opinião, da sua causa. Aproveita as midias sociais em sua estratégia de 
marketing digital.
 
 
01 - Publicações e acompanhamento semanal nas redes sociais (facebook, twitter e instagram, google plus).
02 - Interação com os clientes e em caso de dúvidas e solicitações encaminharemos as solicitações e acompanharemos o 
retorno.
03 - Postagens diárias referentes a "sua empresa" e segmentos. Visando compartilhamentos e consequentemente o aumento 
de curtições (ajuda a fortalecer a marca "sua empresa").
04 - Criação dos banners datas comemorativas mensal.
05 - Criação de banners promocionais 01 banner mensal.



Identidade visual é o conjunto de elementos formais que representa visualmente, e de forma sistematizada, um nome, ideia, produto, empresa, instituição ou 
serviço. Esse conjunto de elementos costuma ter como base o logotipo, um símbolo visual que se complementa nos códigos de cores, das tipografias, nos 
grafismos, em personagens, nas personalidades e outros componentes que reforçam o conceito a ser comunicado através dessa imagem como o Slogan ou Tag 
lines, que cumprem este papel. Resumidamente a Identidade Visual é a imagem ampliada da marca.
 
A confecção de um logótipo ou de um símbolo visual capaz de representar a assinatura institucional da empresa deve ser estabelecido através de um 
documento técnico ao qual os designers nomearam de manual da identidade visual. Esse documento serve para estabelecer normas e critérios técnicos de 
reprodução da marca nos mais variados suportes existentes no atual estado da técnica como por exemplo: suportes gráficos (impressão) e suportes eletrônicos 
(interfaces).
 
 
Os aspectos formais da marca - ou seja os elementos que compõe o símbolo gráfico e as variações formais da marca: por exemplo, para uma marca 
representada por uma imagem fotográfica deve ser apresentado tal imagem nos padrões monocromático, preto e branco, tons de cinza, fotográfico uma versão 
digitalizada ou seja uma versão vetorial da marca nas mesmas variações formais: monocromática, preto e branco, tons de cinza, chapado.
 
Apresentar as variações da assinatura da marca: padrão de assinatura horizontal, padrão de assinatura vertical e variações formais da assinatura com slogan e 
sem slogan. Algumas marcas contém slogan, outras não. Assim como algumas marcas são compostas simplesmente pelo nome da empresa (Coca-Cola, IBM, 
Microsoft). É imprescindível apresentar tais características da marca e sustentar uma utilização padronizada.Apresentar aspectos técnicos da marca: cor 
(pantone, rgb, cmyk, hexadecimal), fonte, dimensões, direção, etc.
Apresentar o padrão de utilização da marca em todo o material institucional previsto pela empresa: papel timbrado, envelope, etiqueta, adesivo, embalagem, 
objetos, uniforme, rótulo, frota etc.
Determinar dimensões mínimas e máximas para a impressão
Regularizar a utilização da marca em fundo colorido, preto, branco e monocromáticos.
Apresentar situações a serem evitadas.
Ou seja identidade é o conjunto de caracteres próprios e exclusivos com os quais se podem diferenciar pessoas



Criação de materiais gráficos como: Cartões de visitas, banners, folders, panfletos, logomarcas, identidade visual, brindes, 
agendas, calendários...
 
Se sua empresa precisa desenvolver um banner para divulgação, está precisando de cartões de visitas, precisa de uma arte 
para a faixada da empresa, um banner vertical, arte para cartões de final de ano, natal e outras datas... Fale conosco!



O Google Analytics não apenas permite a você avaliar vendas e conversões, mas também apresenta informações atualizadas sobre como os visitantes 
usam seu site, como chegaram até ele e o que você pode fazer para que retornem.
 
Ferramentas de análise
O Google Analytics é criado a partir de uma plataforma de relatório eficiente e fácil de usar para que você possa decidir quais dados deseja exibir e personalizar 
seus relatórios com apenas alguns cliques.
 
Conteúdo de análise
Os relatórios de conteúdo ajudam você a compreender quais partes de seu website estão indo bem e quais páginas são as mais conhecidas para que você 
possa criar uma experiência melhor a seus clientes.
 
Análise de redes sociais
A web é um espaço social, e o Google Analytics avalia o sucesso de seus programas de mídia social. Você pode analisar como os visitantes interagem com 
recursos de compartilhamento em seu site (como o botão +1 do Google) e engajá-los em seu conteúdo entre várias plataformas sociais.
 
Análise para celular
O Google Analytics ajuda você a medir o impacto do dispositivo móvel em sua empresa. Além disso, caso crie aplicativos para celular, o Google Analytics 
oferece kits de desenvolvimento de software para iOS e Android de forma que você possa avaliar como as pessoas usam seu aplicativo.
 
Análise de conversão
Saiba quantos clientes você está atraindo, quanto você está vendendo e quantos usuários estão engajados em seu site com a variedade de recursos de 
análise do Google Analytics.
 
Análise de publicidade
Consiga o máximo de sua publicidade aprendendo como estão indo sua rede social, sua pesquisa e seus anúncios para celular e gráficos. Vincule a atividade 
em seu website a campanhas de marketing para obter a imagem completa e melhorar o desempenho de sua publicidade.



Faça um vídeo personalizado da sua empresa!! Divulgue sua marca, produtos e serviços!!

Como funciona:

Nosso profissional em filmagem e fotografia,  vai até sua empresa, faz alguns vídeos (entrevistas com o gerente ou 
proprietário, filma o ambiente...) durante 1:30h nosso profissional estará a disposição do contratante, na qual fará imagens e 
filmagens.

Depois é realizado a edição e personalização do vídeo e disponibilizado links no youtube, além de receber todo o material em 
DVD.

Apresente sua empresa de forma mais atrativa e divulgue em seu site e redes sociais.





Visão

Ser referencia no mercado de criação de sites e serviços digitais.

Missão

Disseminar a internet, como um meio de comunicação necessária a todas as empresas, sejam elas grandes, médias ou pequenas. 
Não apenas como um canal que aproxima seus clientes, mas também, mostrando que sua empresa, está antenada e 
acompanhando a evolução tecnológica.

50% dos brasileiros estão conectados à internet
Mais da metade dos brasileiros já está conectada à 
internet. Segundo dados divulgados pelo Instituto 
Brasileiro de Geografia e Estatística (IBGE), a 
proporção de internautas no país passou de 49,2%, 
em 2013, para 51,1%, em 2014, do total da 
população.

Atender com qualidade é mais que um diferencial
Atender bem vai além de uma questão de boa 
educação, é ter sensibilidade para ouvir, é ter 
discernimento para esclarecer, é ter conhecimento 
para solucionar.

Um bom atendimento vai muito além de ser bem-
educado. Assim como ser honesto, tratar bem os 
clientes não é um diferencial, mas sim uma 
obrigação de qualquer pessoa que vive em 
sociedade.

Identificar problemas e solucionar é a principal 
características de uma empresa que quer ser 
referência em seu mercado.
Inspirar novas ideias, novos conceitos e serviços. 
Sair da mesmice e propor uma ação surpreendente, 
que chame a atenção de nossos clientes e ser visto 
sempre como algo positivo. Traçar estratégias 
diferentes é um ponto positivo.

Brasil o 5º país mais conectado
Segundo o Ibope Media, somos 105 milhões de 
internautas (10/2013), sendo o Brasil o 5º país mais 
conectado. Até 2015, o Brasil deve ser o 4º país 
mais conectado, ultrapassando o Japão. De acordo 
com a Fecomércio-RJ/Ipsos, o percentual de 
brasileiros conectados à internet aumentou de 27% 
para 48%, entre 2007 e 2011. 

57,2 milhões de usuários acessam regularmente a 
Internet
38% das pessoas acessam à web diariamente; 10% 
de quatro a seis vezes por semana; 21% de duas a 
três vezes por semana; 18% uma vez por semana. 
Assim, 87% dos internautas brasileiros entram na 
internet pelo menos uma vez por semana
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